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Desafios e prioridades empresariais no
relacionamento economico Brasil-Japao

Em 1974, os setores privados brasileiro
e japonés estabeleceram o Conselho
Empresarial Brasil-Japdo (Cebraj)

com o objetivo de promover as
relacoes econdmicas entre os dois
paises e ampliar fluxos de comércio

e de investimentos. Trata-se de um
mecanismo empresarial bilateral
integrado por empresas e entidades
setoriais da indUstria dos dois paises.

A parceria econémica com o pais asiatico
tem se mantido de forma significativa

Principais areas com entraves a relacao economico comercial Brasil-Japao

Percentual (%)

Facilitagao e Logistica do Comércio Exterior

Acordos Comerciais, Tributarios, Previdenciarios e de Investimentos

Financiamento e Garantias as Exportacoes e aos Investimentos

Barreiras externas as exportacoes e aos investimentos

Promogao comercial

Defesa comercial

Fonte: CNI, elaboracdo propria a partir de consulta empresarial.

Nota: A soma dos valores difere de 100%, pois a pergunta permite multiplas respostas.

" Fonte: estudos realizados pela CNI, 2023.

ao longo dos anos. Na ultima década, o Japao foi quinto

principal destino de bens brasileiros exportados, o sétimo
principal fornecedor externo e o sétimo maior pais investidor
no Brasil. Em 2022, cada bilhdo de reais exportado pelo Brasil
para o Japao gerou 24,7 mil vagas de emprego, RS 438 milhdes
em massa salarial e RS 3,3 bilhdes em producdo na atividade
econdmica brasileira’.

Considerando a relevancia do mercado japonés para a
economia brasileira e com o objetivo de identificar os principais
entraves e prioridades empresariais domésticas e externas no
relacionamento econémico Brasil-Japdo, a CNI elaborou uma
consulta empresarial junto as empresas e entidades brasileiras.

Hl Associagoes Empresas
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Entraves e prioridades das
entidades setoriais

Como principais entraves, as associacdes setoriais brasileiras respondentes apontaram o elevado custo do
transporte e a auséncia de um acordo de livre comércio (ALC) com o Japdo. No dmbito das prioridades, a
negociacdo de um protocolo bilateral sobre facilitacdo de comércio e de um acordo de livre comércio foram as
principais indicadas.

Os principais entraves encontrados pelas associacoes setoriais no mercado japonés
sao na area de acordos comerciais, tributarios, previdenciarios e de investimentos

As principais dreas dos entraves (57%), sequidos de barreiras externas as exportacoes e aos
apontados pelos setores industriais investimentos (43%) e financiamento e garantias as exportacoes
brasileiros que tém relacionamento e aos investimentos (43%).

prioritdrio com o Japao sdo: facilitacdo

e logistica do comércio exterior (57%) As entidades que apontaram a existéncia de obstaculos no

e acordos comerciais, tributarios, relacionamento econémico comercial Brasil-Japdo indicaram
previdenciarios e de investimentos também os principais entraves e prioridades em cada um dos temas.

Principais areas com entraves a relacao economico comercial Brasil-Japao
Percentual (%)

Facilitagdo e Logistica do Comércio Exterior 57

Acordos Comerciais, Tributarios, Previdenciarios e de 57
Investimentos

Financiamento e Garantias as Exportacoes e aos Investimentos 43
Barreiras externas as exportagoes e aos investimentos 43
Promocdo comercial 35
Defesa comercial 22

Fonte: CNI, elaboracao propria a partir de consulta empresarial.
Nota: A soma dos valores difere de 100%, pois a pergunta permite multiplas respostas.
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FACILITACAQ E LOGISTICA DO COMERCIO EXTERIOR

0 elevado custo do transporte maritimo internacional @ um empecilho no
comercio com o Japao

Para 57% das entidades industriais Como prioridade neste tema, a negociacdo de um protocolo
brasileiras respondentes, as condicdes de bilateral sobre facilitacdo de comércio foi indicada por 54% das
facilitacdo e logistica do comércio exterior associacoes, sequida da modernizacdo e automatizacdo dos
com o Japao sdo um entrave. A principal controles e procedimentos (janela Gnica de comércio exterior),
preocupacao entre as entidades com esse apontada por 38% das associacoes setoriais.

empecilho é o elevado custo do transporte
internacional maritimo e aéreo (46% e 23%,
respectivamente), sequido do excesso de
burocracia (15%), tanto na origem, quanto
no destino.

Principais entraves - Facilitacao e Logistica do Comercio Exterior

Percentual (%)
Elevado custo do transporte maritimo internacional 46
Elevado custo do transporte do aéreo internacional 23
Excesso de burocracia, procedimentos e sistemas na origem 15
Excesso de burocracia, procedimentos e sistemas no destino 15
Elevado custo do transporte doméstico na origem 15

Fonte: CNI, elaboragdo prépria a partir de consulta empresarial.
Nota: A soma dos valores difere de 100%, pois a pergunta permite multiplas respostas.

Principais medidas prioritarias de politicas publicas - Facilitacao e Logistica do Comercio Exterior
Percentual (%)

Negociacao de protocolo bilateral sobre facilitacao de comércio

Modernizacao e automatizacao dos controles e procedimentos |
(janela Gnica de comércio exterior)
Aprimoramento e integracao da gestao de risco dos orgaos e
agéncias intervenientes

Modernizacao da infraestrutura e controles portuarios
Desenvolvimento e implantacao de sistema de comunidade
portuaria (port community system)

Negociacao de acordo de reconhecimento mdtuo de Operador
Economico Autorizado (OEA)

Nao sei

Fonte: CNI, elaboragdo propria a partir de consulta empresarial.
Nota: A soma dos valores difere de 100%, pois a pergunta permite miltiplas respostas.
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ACORDOS COMERCIAIS, TRIBUTARIOS, PREVIDENCIARIOS E DE INVESTIMENTOS

Entidades empresariais respondentes apontam como prioridade a negociacao de um
acordo de livre comercio

Na drea de acordos, 69% das obstéculo e sua negociacdo como principal prioridade. 38% das
associacoes setoriais indicaram entidades apontaram a auséncia de um acordo de cooperacao e
a auséncia de um acordo de livre facilitacdo de investimentos (ACFI) como um importante entrave
comércio (ALC) com o pafis asidtico como e 31% indicaram a negociacdo desse acordo como prioridade.

Principais entraves - Acordos Comerciais, Tributarios, Previdenciarios e de Investimentos
Percentual (%)

Auséncia de um acordo de livre comércio (ALC) com o mercado _ 69
japonés
I -
- -
23

Auséncia de um acordo de cooperacao e facilitacao de
investimentos (ACFI) com o mercado japonés
Acordo para evitar dupla tributagdo (ADT) em vigor com o mercado

japonés é demasiadamente restrito e/ou nao cobre as relagoes
economicas e comerciais que tenho com o mercado japonés

Fonte: CNI, elaboracdo propria a partir de consulta empresarial.
Nota: A soma dos valores difere de 100%, pois a pergunta permite multiplas respostas.

Principais medidas prioritarias de politicas piblicas - Acordos Comerciais, Tributarios, Previdenciarios e de
Investimentos
Percentual (%)

Negociacdo de um acordo de livre comércio (ALC) com
0 mercado japonés

Negociacao de um Acordo de Cooperagao e Facilitagao
de Investimentos (ACFI) com o mercado japonés

Nao sei

Fonte: CNI, elaboragdo propria a partir de consulta empresarial.
Nota: A soma dos valores difere de 100%, pois a pergunta permite multiplas respostas.
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FINANCIAMENTO E GARANTIAS AS EXPORTACOES E AOS INVESTIMENTOS

Afalta de instrumentos de crédito a exportacao e um obstaculo no comercio como
mercado japoneés

Para 70% das associacoes setoriais, indicaram o mesmo problema relacionado ao seguro/garantias
o maior desafio encontrado é a falta de crédito a exportacdo.

ou insuficiéncia dos instrumentos

de crédito a exportacdo. Além Como prioridade, foi apontada por 80% dessas associacoes a

desse problema, 30% indicaram necessidade da facilitacdo do acesso e ampliacdo das linhas de
dificuldade de acesso as informacoes crédito a exportacao, enquanto 40% indicaram a reducdo da

dos instrumentos de crédito e, 20%, burocracia para acessar o seguro/garantias de crédito a exportacao.

Principais entraves - Financiamento e Garantias as Exportagoes e aos Investimentos
Percentual (%)

Instrumentos de crédito a exportacao inexistentes ou 70
insuficientes

Dificuldade de acesso as informacoes dos instrumentos de 30
crédito a exportacao

Dificuldade de acesso a seguro/garantias de crédito a exportacao 20
Instrumentos de seguro e garantia inexistentes ou insuficientes 10
Nao sei 20

Fonte: CNI, elaboragao propria a partir de consulta empresarial.
Nota: A soma dos valores difere de 100%, pois a pergunta permite miltiplas respostas.

Principais medidas prioritarias de politicas piblicas - Financiamento e Garantias as Exportacoes e aos
Investimentos
Percentual (%)

Facilitar o acesso e ampliar as linhas de crédito a exportacao

Reduzir a burocracia para acessar o seguro/garantias de crédito
a exportacao

Facilitar o acesso e ampliar as linhas de seguro e garantia
Aprimorar a divulgacao dos instrumentos de crédito a exportagao

Nao sei

Fonte: CNI, elaboracdo propria a partir de consulta empresarial.
Nota: A soma dos valores difere de 100%, pois a pergunta permite multiplas respostas.

(€]




Consulta Empresarial

An0 10 - Namero 2 - Julho 2023  INDICADORESECONOMICOSCNI |

BARREIRAS EXTERNAS AS EXPORTACOES E AQS INVESTIMENTOS

60% das associagoes participantes indicam a existéncia de medidas sanitarias e
fitossanitarias como obstaculo

Em relacdo as barreiras comerciais e Como propostas e prioridades, 50% dessas associacoes

aos investimentos enfrentadas pelas reconheceram a importancia de iniciativas de cooperacao
associacdes empresariais brasileiras, 60% regulatéria, e cooperacdo em foros internacionais a fim de

das associacOes indicaram a existéncia mitigar/eliminar barreiras. Além dessas medidas, 40% das

de medidas sanitérias ou fitossanitarias entidades setoriais indicaram acdes governamentais bilaterais a
como principal tipo de obstaculo, 50% fim de mitigar/eliminar barreiras comerciais e de investimentos
apontaram as barreiras tariférias e como prioridade.

20% as normas técnicas que oneram as
exportacoes ao mercado japonés.

Principais entraves - Barreiras externas as exportacoes e aos investimentos
Percentual (%)

Existéncia de medidas sanitarias ou fitossanitarias 60

Existéncia de barreiras tarifarias (imposto de 50
importagao no mercado de destino)

Existéncia de normas técnicas que oneram as 20
exportagoes ao mercado japonés

Existéncia de restricoes quantitativas de importacao 10
(quotas e proibicoes)

Falta de protecao a propriedade intelectual 10

Dificuldade de cumprimento das regras ou requisitos 10
de origem

Nao sei 10

Fonte: CNI, elaboragdo propria a partir de consulta empresarial.
Nota: A soma dos valores difere de 100%, pois a pergunta permite multiplas respostas.

Principais medidas prioritarias de politicas publicas - Barreiras externas as exportagoes e aos investimentos
Percentual (%)

Iniciativas de cooperacao regulatoria bilateral com o
objetivo de aproximagao regulatoria

Cooperagao em foros internacionais a fim de mitigar/
eliminar barreiras

Acoes bilaterais a fim de mitigar/eliminar barreiras
comerciais e de investimentos

Nao sei

Fonte: CNI, elaboragdo propria a partir de consulta empresarial.
Nota: A soma dos valores difere de 100%, pois a pergunta permite multiplas respostas.
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PROMOCAO COMERCIAL

Inteligéncia de mercado e prioridade para 88% das associacoes empresariais
respondentes

Em termos de promocdo comercial, mercado externo e para as politicas de marketing pouco
metade dos setores industriais efetivas e de baixa visibilidade no mercado-alvo.
brasileiros indicaram a dificuldade

de andlise, selecdo e prospeccado de Como proposta e prioridade, 88% das entidades gostariam
mercados potenciais no exterior, em de mais iniciativas de inteligéncia de mercado para tracar
seguida, 38% apontaram como entrave oportunidades comerciais e de investimentos entre os
para a falta de conhecimento dos canais paises, enquanto 25% indicaram o desenvolvimento de

de distribuicdo e representacdo no programas para preparacao, orientacdo e planejamento da

internacionalizacdo de empresas.

Principais entraves - Promo¢ao Comercial
Percentual (%)

Dificuldade de analise, selecao e prospecgao de mercados 50
potenciais no exterior

Falta de conhecimento dos canais de distribuicao e 38
representacao no mercado externo

Politicas de marketing pouco efetivas e de baixa visibilidade 38
no mercado-alvo

Dificuldade de adequagao dos produtos e embalagens aos 13
padroes dos clientes e mercados externos

Auséncia de preco competitivo para entrada e sustentagao de 13
operagao no mercado externo selecionado

Nao sei 13

Fonte: CNI, elaboragdo propria a partir de consulta empresarial.
Nota: A soma dos valores difere de 100%, pois a pergunta permite multiplas respostas.

Principais medidas prioritarias de politicas publicas - Promog¢ao Comercial
Percentual (%)

Inteligéncia de mercado para disseminar oportunidades
comerciais e de investimentos entre os paises

Desenvolvimento de programas para preparagao, orientacao e
planejamento da internacionalizagao de empresas

Adequacao de produtos e embalagens para agregar
competitividade ao produto no exterior

Aprimorar requisitos para emissao de certificados de
origem (preferenciais ou ndo preferenciais) que assegurem
competitividade de produtos oferecidos pelo mercado brasileiro

Nao sei

Fonte: CNI, elaboracdo propria a partir de consulta empresarial.
Nota: A soma dos valores difere de 100%, pois a pergunta permite multiplas respostas.
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DEFESA COMERCIAL

Foi apontado como prioridade o fortalecimento das acoes de apoio ao exportador
nos processos de defesa comercial no mercado japonés

Para os setores que apontaram entraves No que diz respeito as prioridades e propostas desse tema,

de defesa comercial, 60% indicaram a 80% das entidades apontaram para o fortalecimento das acoes
existéncia de subsidios distorcivos e/ou de apoio ao exportador nos processos de defesa comercial no
proibidos no mercado japonés e 40% ndo  mercado japonés, enquanto 40% indicaram a necessidade de
souberam responder. remediar e/ou remover subsidios distorcivos e/ou proibidos

nesse mercado.

Principais entraves - Defesa Comercial
Percentual (%)

Existéncia de subsidios distorcivos e/ou 60
proibidos no mercado japonés

Nao sei 40

Fonte: CNI, elaboracao propria a partir de consulta empresarial.
Nota: A soma dos valores difere de 100%, pois a pergunta permite multiplas respostas.

Principais medidas prioritarias de politicas piblicas - Defesa Comercial
Percentual (%)

Fortalecer as acoes de apoio ao exportador nos processos de
defesa comercial no mercado japonés

Remediar e/ou remover subsidios distorcivos e/ou proibidos
no mercado japonés

Extincao e/ou revisao da medida de defesa comercial
(antidumping, salvaguardas e medidas compensatorias)
vigente no mercado japonés

Fonte: CNI, elaboragdo propria a partir de consulta empresarial.
Nota: A soma dos valores difere de 100%, pois a pergunta permite multiplas respostas.
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Entraves e prioridades das
empresas

Como principais entraves, as empresas respondentes apontaram o elevado custo de transporte e a falta,
ou insuficiéncia, dos instrumentos de crédito a exportacdo. No ambito das prioridades, a negociacdo de um
protocolo bilateral sobre facilitacdo de comércio e a ampliacdo das linhas de crédito a exportacdo foram
indicadas como ac¢des prioritarias.

Mais da metade das empresas respondentes apontam obstaculos de logistica no
comercio com o Japao

No que diz respeito aos principais entraves  Outros temas que também afetam negativamente o comércio

para se relacionar comercialmente com com o pafis asiatico foram: condicdes de financiamento e garantia
0 Japao, 53% das empresas consultadas as exportacoes e aos investimentos (38%), promocdao comercial
que possuem relacdo comercial com o (36%) e auséncia de acordos com o pais asidtico (36%).

pais asidtico apontam a area de facilitacdo

e logistica como principal entrave no As empresas que apontaram a existéncia de obstaculos
relacionamento econémico comercial nos temas apresentados indicaram os principais entraves e
bilateral. prioridades em cada um deles.

Principais areas comentraves a relacao economico comercial Brasil-Japao
Percentual (%)

Facilitagao e Logistica do Comércio Exterior 53
Financiamento e Garantias as Exportagoes e aos Investimentos 38

Promogdo comercial 36

Acordos Comerciais, Tributarios, Previdenciarios e de
Investimentos 36

Barreiras externas as exportacoes e aos investimentos 31

Defesa comercial 16

Fonte: CNI, elaboragao propria a partir de consulta empresarial.
Nota: A soma dos valores difere de 100%, pois a pergunta permite miltiplas respostas.
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FACILITACAQ E LOGISTICA DO COMERCIO EXTERIOR

Transporte de mercadorias entre Brasil e Japao possui custo muito elevado
para as empresas

A principal preocupacdo acerca das condicbes A principal prioridade apontada por 48% das empresas

atuais do comércio exterior com o Japao participantes é a negociacdo de um protocolo bilateral sobre

¢ o0 elevado custo do transporte maritimo facilitacdo de comércio. Em seguida, 39% reconheceram a
internacional (43%), seguido do elevado necessidade de um processo de modernizacao e automatizacao
custo das tarifas portuarias na origem e o dos controles e procedimentos (janela Gnica de comércio
excesso de burocracia, procedimentos e exterior) e 26% demandaram a modernizacdo da infraestrutura
sistemas de origem, ambos apontados por e controles portudrios.

22% dos respondentes.

Principais entraves - Facilitacao e Logistica do Comércio Exterior
Percentual (%)

Elevado custo do transporte maritimo internacional

Excesso de burocracia, procedimentos e sistemas na origem

Elevado custo das tarifas portuarias na origem

Elevado custo do transporte domeéstico na origem

Elevado custo das tarifas portuarias no destino

Auséncia de processamento antecipado para despacho e
liberagao das cargas na origem

Elevado custo do transporte aéreo internacional
Elevado custo das tarifas aeroportuarias na origem

Elevado tempo de analise e processamento dos pedidos de
licenga e/ou anuéncias no destino

Inspecoes e fiscalizagoes redundantes ou sobrepostas na origem

Nao sei

Fonte: CNI, elaboragao propria a partir de consulta empresarial.
Nota: A soma dos valores difere de 100%, pois a pergunta permite miltiplas respostas.

Principais medidas prioritarias de politicas piblicas - Facilitacao e Logistica do Comércio Exterior
Percentual (%)

Negociacao de protocolo bilateral sobre facilitagao de comércio

Modernizagao e automatizacao dos controles e procedimentos
(janela Gnica de comércio exterior)

Modernizacao da infraestrutura e controles portuarios

Modernizacao da infraestrutura e controles aeroportuarios

Desenvolvimento e implantacao de sistema de comunidade
portuaria (port community system) |

Nao sei

Fonte: CNI, elaboragdo propria a partir de consulta empresarial.
Nota: A soma dos valores difere de 100%, pois a pergunta permite multiplas respostas.
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FINANCIAMENTO E GARANTIAS AS EXPORTACOES E AOS INVESTIMENTOS

Os instrumentos de crédito a exportacao atuais nao sao suficientes para as
empresas ouvidas

Para as empresas, o maior problema Como prioridade, 44% das empresas gostariam que fosse

nessa area é a falta ou insuficiéncia dos facilitado o acesso e ampliado as linhas de crédito a exportacao.
instrumentos de crédito a exportacao A necessidade de aprimoramento da divulgacdo dos

(41%). A dificuldade de acesso as instrumentos de crédito a exportacdo e a reducdo da burocracia
informacodes dos instrumentos de crédito para acessar o seguro/garantias de crédito a exportacdo surgem
e a0 seguro/garantias de crédito a em segundo lugar com (31%) das indicacoes.

exportacdo ocupam, empatados, a segunda
posicdo, apontados como obstaculos para
24% dos respondentes desse universo.

Principais entraves - Financiamento e garantias as exportacoes e aos investimentos
Percentual (%)

Instrumentos de crédito a exportagao inexistentes ou 4
insuficientes
Dificuldade de acesso as informacoes dos instrumentos de %
crédito a exportacao
Dificuldade de acesso a seguro/garantias de crédito a 2
exportacao

Instrumentos de seguro e garantia inexistentes ou
insuficientes

Nao sei 18

Fonte: CNI, elaboragao propria a partir de consulta empresarial.
Nota: A soma dos valores difere de 100%, pois a pergunta permite miiltiplas respostas.

Principais medidas prioritarias de politicas piblicas - Financiamento e Garantias as Exportacoes e aos
Investimentos
Percentual (%)

Facilitar o acesso e ampliar as linhas de crédito a exportacao

Reduzir a burocracia para acessar o seguro/garantias
de crédito a exportacao

Aprimorar a divulgacao dos instrumentos de crédito a exportagao

Facilitar o acesso e ampliar as linhas de seguro e garantia

Nao sei

Fonte: CNI, elaboragao propria a partir de consulta empresarial.
Nota: A soma dos valores difere de 100%, pois a pergunta permite multiplas respostas.
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INDICADORES CNI

Ampliar o conhecimento dos canais de distribuicao e representacao no

mercado externo

Em termos de promocdo comercial, a falta
de conhecimento dos canais de distribuicdo
e representacdo no mercado japonés
(44%) é o principal problema que impacta
negativamente o comércio com o Japao,
segundo as empresas. A auséncia de preco
competitivo para entrada e sustentacdo de
operacdo no mercado e a dificuldade de
andlise, selecdo e prospeccdo de mercados
potenciais (38%) aparecem em segundo

Principais entraves - Promocao Comercial
Percentual (%)

Falta de conhecimento dos canais de distribuicao e representacao
no mercado externo

Dificuldade de analise, selecao e prospeccao de mercados
potenciais no exterior

Auséncia de preco competitivo para entrada e sustentagao de
operagao no mercado externo selecionado

Politicas de marketing pouco efetivas e de baixa visibilidade no
mercado-alvo

Escassez de profissionais qualificados para a realizagao e
gerenciamento dos processos de exportagao na empresa

Falta de conhecimento de formagao de preco produto no mercado
externo

Capacidade produtiva insuficiente para atender a demanda de
exportagao

Dificuldade de adequagao dos produtos e embalagens aos padroes
dos clientes e mercados externos

Fonte: CNI, elaboracdo propria a partir de consulta empresarial.

lugar entre os problemas para as empresas com dificuldades de
promocao comercial.

Mais da metade (63%) das empresas que apontaram obstaculos
na adrea de promocao comercial ressaltaram a importancia
dainteligéncia de mercado para disseminar oportunidades
comerciais e de investimentos entre os paises. Além disso,
metade das empresas reconhecem a importancia de aprimorar
requisitos para emissdo de certificados de origem que assegurem
competitividade de produtos oferecidos pelo mercado brasileiro.

Nota: A soma dos valores difere de 100%, pois a pergunta permite multiplas respostas.

Principais entraves - Promogao Comercial
Percentual (%)

Inteligéncia de mercado para disseminar oportunidades comerciais
e de investimentos entre os paises

Aprimorar requisitos para emissao de certificados de origem
(preferenciais ou ndo preferenciais) que assegurem competitividade
de produtos oferecidos pelo mercado brasileiro

Desenvolvimento de programas para preparacao, orientacao e
planejamento da internacionalizacao de empresas

Adequacao de produtos e embalagens para agregar competitividade
ao produto no exterior

Nao sei

Fonte: CNI, elaboragao propria a partir de consulta empresarial.

Nota: A soma dos valores difere de 100%, pois a pergunta permite multiplas respostas.
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ACORDOS COMERCIAIS, TRIBUTARIOS, PREVIDENCIARIOS E DE INVESTIMENTOS

Auséncia de acordo de livre comércio com o Japao é sentida por 94% das

empresas respondentes

Para 94% das empresas consultadas, a
auséncia de um acordo de livre comércio
com o pais asiatico é o principal entrave
enfrentado por elas nesse tema. Um
quarto dessas empresas apontou a falta
de um acordo de cooperacao e facilitacdo
de investimentos e, a mesma quantidade,
concordou que o acordo para evitar dupla
tributacdo em vigor é demasiadamente

restrito e/ou ndo cobre as relacbes econdmicas e comerciais ja
existentes.

A negociacao desse acordo foi colocada como prioridade por

88% das empresas. Em segundo lugar, foi apontada por 31%

das empresas a necessidade da negociacdo de um acordo de
cooperacao e facilitacdo de investimentos com o mercado japonés,
seguida da ampliacdo e/ou modernizacdo do acordo para evitar
dupla tributacdo em vigor (19%).

Principais entraves - Acordos Comerciais, Tributarios, Previdenciarios e de Investimentos

Percentual (%)
Auséncia de um acordo de livre comércio (ALC) com
0 mercado japonés

Acordo para evitar dupla tributacdo (ADT) em vigor com o mercado
japonés é demasiadamente restrito e/ou nao cobre as relagoes
econdmicas e comerciais que tenho com o mercado japonés

Auséncia de um acordo de cooperacao e facilitacao de
investimentos (ACFI) com o mercado japonés

Fonte: CNI, elaboragdo prépria a partir de consulta empresarial.

94

25

25

Nota: A soma dos valores difere de 100%, pois a pergunta permite miltiplas respostas.

Principais medidas prioritarias de politicas piblicas - Acordos Comerciais, Tributarios, Previdenciarios e de

Investimentos
Percentual (%)

Negociagao de um acordo de livre comércio (ALC) com o
mercado japonés

Negociacao de um Acordo de Cooperacao e Facilitacao de
Investimentos (ACFI) com o mercado japonés

Ampliacao e/ou modernizacao do Acordo para evitar
dupla tributacao (ADT) em vigor com o mercado japonés

Nao sei

Fonte: CNI, elaboracdo propria a partir de consulta empresarial.

Nota: A soma dos valores difere de 100%, pois a pergunta permite multiplas respostas.
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BARREIRAS EXTERNAS AS EXPORTACOES E AQS INVESTIMENTOS

64% das empresas sao impactadas negativamente com a existéncia de
barreiras tarifarias

Em relacdo as barreiras comerciais e aos mitigar/eliminar essas barreiras comerciais e de investimentos.
investimentos enfrentadas, 64% das 29% das empresas indicaram prioridade nas iniciativas de
empresas indicaram entraves com barreiras  cooperacao regulatéria bilateral com o objetivo de aproximacao
tarifdrias. regulatéria e, o mesmo ndmero, na cooperacao em foros

internacionais a fim de mitigar/eliminar barreiras.
Para 86% dessas empresas, a prioridade
é propor acoes bilaterais que possam

Principais entraves - Barreiras externas as exportagoes e aos investimentos
Percentual (%)

Existéncia de barreiras tarifarias (imposto de importagao
no mercado de destino) 64

Existéncia de normas técnicas que oneram as exportagoes
ao mercado japonés 7

Falta de protecao a propriedade intelectual
Regime restritivo de compras governamentais 7

Nao sei 21

Fonte: CNI, elaboragao propria a partir de consulta empresarial.
Nota: A soma dos valores difere de 100%, pois a pergunta permite miiltiplas respostas.

Principais medidas prioritarias de politicas piblicas - Barreiras Externas as Exportacoes e aos Investimentos
Percentual (%)

Acoes bilaterais a fim de mitigar/eliminar barreiras
comerciais e de investimentos

Iniciativas de cooperacao regulatoria bilateral com o
objetivo de aproximagao regulatoria

Cooperagao em foros internacionais a fim de mitigar/
eliminar barreiras

Fonte: CNI, elaboragdo propria a partir de consulta empresarial.
Nota: A soma dos valores difere de 100%, pois a pergunta permite multiplas respostas.
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DEFESA COMERCIAL

({INDICADORESECONOMICOSCNI |

No tema de defesa comercial, 43% dos respondentes ndo souberam indicar um entrave.

Especificacoes técnicas

Consulta empresarial

Captura a percepcao de temas relevantes a partir da
aplicacdo de um questiondrio préprio, a um grupo
especifico de empresas e entidades empresariais, num
curto espaco de tempo e revela, assim, uma fotografia
do momento. Ndo é objeto dessa modalidade inferir
resultados para a populagdo como um todo, mas sobre a
percepc¢do do grupo consultado.

Periodo de coleta
de 6 a 13 de junho de 2023.

Veja mais

Mais informacoes sobre esta pesquisa em:
www.cni.com.br/consultaempresarial

Documento concluido em 5 de julho de 2023.

Perfil dos respondentes

Participaram dessa consulta 47 associacoes setoriais brasileiras, das quais 55% possuem
empresas com relacionamento prioritdrio com o Japdo. Para 46% dessas associacdes, o
Japdo estd entre os 5 mais prioritérios.

Participaram dessa consulta 227 empresas exportadoras brasileiras, das quais 21% possuem
relacionamento comercial com o Japdo. Dessas, 50% importam bens do Japao, 46%
exportam bens, 15% possuem investimentos do mercado japonés na composicao societal
da empresa, 4% importam servicos do mercado japonés, 2% exportam servicos e 2%
investem no pais asiético.
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